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Advocacia e parcerias

A medida que os lagos econémicos e culturais entre
Angola e Portugal se forem estreitando, as relacoes entre
os advogados destes dois paises serao cada vez mais

proximas e duradouras.

ngola é um pafs em rdpida mu-
danca e desenvolvimento em
muiltiplas vertentes. A par do
desenvolvimento econdmico e
infraestrutural, a legislacio an-
golana vai também acompanhando estas mu-
dangas para responder as virias especificidades
sectoriais, sendo que, para além da publicagio
de nova legislacio, é também importante pro-
mover a formacio téenica dos funciendrios que,
no dia-a-dia, a interpretam e aplicam.
Todos os paises, sem excepgio, tém burocracia.
Assim, é necessdrio que haja um conjunto de nor-
mas e procedimentos que permitam conferir se-
guranga ao sistema jurfdico,
sem o tornar demasiado pe-
sado ou lento, Trata-se, por-
tanto, de wm compromisso
entre a solidez e a celeridade
propria dos negdeios, O de-
safio estd precisamente em
reduzir a carga burocrdtica
sem que tal implique perda
de seguranga juridica.
Qutra questio que deve
merecer wa especial aten-
¢do é a informatizagio. As
experidncias que tém sido
levadas a cabo em alguns
paises demonstram que a
informatizaciio dos servicos
piblicos, da legislacio e da
jurisprudéncia, bem como
de imimeras bases de da-
dos, é um processo longo e
continuo, que passa por um investimento mud-
to grande na formacgio dos quadros de pessoal
e por investimentos financeiramentre avultados
em informdtica, equipamentos e tecnologia.
Angola esta a fazer este percurso e, muito em-
bora jd muito tenha sido feito, hd certamente
um longo caminho a percorrer e os advogados
poderdo desempenhar um papel importante

técnicos e

As parcerias
favorecem o
intercdambio de
conhecimentos

experiéncias,
permitindo um
aprofundamento
das relacoes e uma
visao estratégica de
longo prazo.

neste processo de modernizagio técnica, admi-
nistrativa e tecnolégica.

Muitas vezes, os advogados sio interlocutores
dos investidores junto dos organismos publi-
cos, sendo fundamental que haja um espirito de
colaboraciio activa entre os advogados e os fun-
clondrios piiblicos que mais directamente lidam
com questBes juridicas.

O crescente volume de investmento estrangei-
10 em Angola, designadamente o proveniente de
Portugal, leva a que os advogados portugueses se
interessem cada vez mais por conhecer a realidade
angolana e procurem estabelecer parcerias estiveds
e duradouras com os seus congéneres angolanos.
As parcerias, embora man-
tendo a autonomia e inde-
pendéncia das partes, fa-
vorecem o intercambio de
conhecimentos  téenicos e
experiéncias, permitindo um
aprofundamento daz rela-
¢des e uma visdo estratégica
de longo prazo.

A importancia crescente de
que Angola se reveste para
muitas  empresas  portu-
guesas leva a que os seus
advogados  (portugueses)
continuem a acompanhar os
seus clientes nos seus inves-
timentos em Angola (estra-
tégia por vezes conhecida
por follow your client).
Uma das melhores formas
de proporcionar tal acom-
panhamento juridico serd através de advogados
angolanos com quem jd se tenha uma relacio
duradoura e de confianga. Daf que a evolucio
natural das rela¢Ses entre advogados angola-
nos e portugueses passe por uma progressiva
aproximacio, a qual poderd levar a constituicio
de parcerias estratégicas que, claramente, irdo
proporcionar valor acrescentado aos clientes. &




