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SERVICOS JURiIDICOS

Escritorios dizem registar aumento de
pedidos de apoio a internacionalizacao

Mercados dos paises africanos de expressio portuguesa sao os mais procurados

Pedra Elias

JOAO MALTEZ jmaltez@negocios.pt

Associedadesde advogadosestioa
registar um incremento nos pedi-
dos de apoio ainternacionalizagiio
easexportacdes por parte dasem-
presasnacionais. Masnosd. Numa
alturaemqueoconsumo baixaani-
vel interno, os mercados externos
centram asatengdes, em particular
o0s dos paises africanos de expres-
sdo lusdfona, garantem os juristas
inquiridos pelo Negcios.

“Uma parte muito significativa
dos nossos clientes de origem por-
tuguesa tém presenga internacio-
nal ou projectos de internacionali-
zagdo a serem desenvolvidos”,
afian¢a Rui Amendoeira, sécioexe-
cutivoda Miranda. O mesmoadvo-
gado avanga, por outro lado, que a
procura externa continua ainda
muito concentrada nos paises affi-
canos de expressio portuguesa.

Osdcioda PLMJ Nuno Brito Lo-
pes revela, por seu turno, que além
do acompanhamento na interna-
cionalizaciodos clientes portugue-
ses, sobretudo para os mercados
onde asociedade marca presenga,
tem havidodiariamente pedidosde

informaggosobreestamatériatam-
bém porpartede “empresasestran-
geiras, principalmente dos Estados
UnidosedoReino Unido, mas tam-
bém da Europa em geral, Chinae
Brasil”. Motivo: “solicitarapoiopara
entrarem em mercados de lingua

portuguesa”.

0 interesse das construtoras
Diogo Perestrelo,umdosséciosque
lideraaCuatrecasas-Gongalves Pe-
reiraem Portugal, afirmaquehade
facto um “crescente interesse de
clientes em conhecerem o enqua-
dramentojuridicoemalguns paises
para exportagio ou para inicio de
um processo de internacionaliza-
¢éo”. O advogado destaca, alias, as
empresas de construcio, que tém
mostrado interesse em seguir esse
caminho, “comoalternativaaestag-
nacaodomercadointerno”.
Averdade éque,comoevidencia
Nuno Prata, sdcio da SRS Advoga-
dos, “ha uma percepeio clara por
parte dasempresasdequeomerca-
do interno vai estar estagnado nos
priximos anos e aaposta para au-
mentarafacturacioestinomerca-
do internacional”. Até por isso,

Obras Publicas | Com grandes projectos parados no Pais, as construtoras estio a pedir apoio juridico para apostar em mercados externos.

adianta, tém crescidoas solicitagbes
em torno do apoio 4 instalagio de
escritérios de representagio ou fi-
liais noutros paises. “Muitos dos
nossos clientes estio afazer parce-
rias no estrangeiro com empresas
locais”, sublinha o advogado.
Segundo DiogoLednidas Rocha,
sociodaGarrigues, oescritorioaque
esta ligado tem registado “um au-
mentode pedidosdeapoiojuridico
nainternacionalizagao de empre-
sas portuguesas”, embora admita
que tal movimento ndo é ainda ex-
pressivo. Emsuaopiniao, temhavi-
doalgumaprudéncianeste campo,
devidoa “incertezaquanto aforma
comoacrise sevaidesenvolvereas
dificuldades de acesso ao crédito”.
E esta a perspectiva também
acentuada por Francisco Brito e
Abreu, sicio da Uria-Proenca de
Carvalho,quando admite que “ade-
gradaciodasituagioeconomicado
Pais e 0 abrandamento da procura
nos mercados internos” gerou um
aumento das solicitagoes de apoio
em processos de internacionaliza-
¢io,sendoqueesteéumfenomeno
que tem vindo a ganhar expresséo
nosiltimos dois ou trés anos.
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| Estrangeiros

tém solicitado|
apoio para
entrarem em
mercadosde
lingua portuguesa.
NUNO BRITO LOPES

Sécio da PLMJ

Ha percepcao
das empresas

de que o mercado
interno estara
estagnado nos
Proximos anos.
NUNO PRATA

Sécio da SRS Advogados

Apoio juridico
podera
determinar
viabilidade

do projecto de
investimento

“A assessoria juridica permite
identificar o que deve ser feito,
como deve ser feito, junto de
quem e, consequentemente, re-
duzosriscoseaumentaoretorno
donegdceioou, mesmo,asuapré-
priaviabilidade”. Esimples. Nuno
Brito Lopes, socioda PLMJ, cla-
rificadeste modoaraziopelaqual
éprecisooapoiodeumadvogado
noprocessodeinternacionaliza-
¢aodeumaempresa.

Rui Amendoeira,socioda Mi-
randa, adiciona ainda outras ra-
zoes: “O assessor juridico pode
sertambém um conselheiro ‘co-
mercial'acercadas praticase cos-
tumes do pais de destino e pode
mesmoauxiliarnaidentificacio
de parceiros locais.

“Osucessode umprojectode
internacionalizacio depende
muito, entre outros factores, do
estudo prévio da realidade juri-
dica da geografia para onde se
pretende expandir. Apenas um

O assessor
juridicopode
mesmo auxiliar
na identificacao
de parceiros
locais.

RUI AMENDOEIRA
Sécio da Miranda

correcto conhecimento das au-
torizagbes administrativas ne-
cessarias, controlo cambial, re-

* gulamentagiiolaboral, tributagio
“aplicavel... permite elaborar um

‘business plan’ adequadoareali-
dade do mercado”, evidencia
Diogo Leonidas Rocha, socio da
Garrigues.

Talcomolembra Nuno Prata,
da SRS Advogados, “cada pais
tem as suas especificidades e é
necessaria uma analise juridica
prévia, para evitar surpresas in-
esperadas”. Ouseja, “muitos pai-
ses tém regrasespecificas parao
registo do investimento estran-
geiro, que se nio forem observa-
das naalturadaentradade capi-
tais, poderdo impedir o paga-
mentodedividendosouoreem-
bolso de empréstimos™.

Face ao exposto, tal como diz
Francisco Britoe Abreu, socioda
Uria-Proencade Carvalho, “ob-
ter o apoio juridico necessdrio
paraatomadade decises infor-
madasnomomentoemqueain-
ternacionalizagdo ¢ planeada
podeserdeterminante paraosu-
cessodeum projecto”.



