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MAIOR EQUILIBRI0
ENTRE AREAS DE PRATICA

O modelo de negocio nas Socie-
dades de Advogados tem vindo a
sofrer mudan¢as nos dtimos anos.
Para 2015 esperamos um retomar do
MB&A, apés o abrandamento que se
fez sentir até meados de 2014. De-
vera haver um retomar gradual, cau-
teloso, do investimento estrangeiro o
que a par da internacionalizacdo dos
grandes escritorios marcara a ten-
déncia para 2015. Acreditamos que
havera um maior equilibrio entre as
diferentes dreas de pratica. Areas que
historicamente ndo eram tdo relevan-
tes, passaram a ser muito relevantes,

como reestruturagoes, processos de
insolvéncia e recuperacio de empre-
sas. Howe, como que uma transfor-
magao do sectore da propria ativida-
de ‘corporate’. Poroutro lado, laboral,
fiscal, concomréncia e regulatério sdo
areas em franco crescimento. Acre-
ditamos que ha, uma maior consci-
éncia da parte dos clientes, em duas
vertentes: uma partilha do risco pelo
advogado e uma grande concorrén-
cia no custo, no ‘pricing'. E até um re-
visitar do modelo convencional da fa-
turacdo baseada apenas no modelo
custo/hora. Para a SRS Advogados
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esperamos, para 2015, um desen-
volvimento e consolidagdo da SRS
Global e a afirmagdo do escritério nas
areas em que temos estado sempre
presentes, como uma referéncia no
mercado portugués. Espero um ano
muito positivo. Temos desafios muito
interessantes e um ‘pipeline’ de pro-
jetos e de clientes altamente promis-
sores. A SRS Advogados manteve o
seu modelo de negbcio, com o lema
“focus matters” que significa foco no
cliente: acrescentamos valor, infor-
magcao e novos conceitos no trabalho
que desenvolvemos.



