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O pitch é algo que se treina, ja ha mentoring e ha mesmo
consultoria de alto gabarito para startups que queiram investir
financeiramente no tema. Em qualquer caso, o que importa
mesmo & o projeto.

momento de apresentar o projeto a investidores & sempre um momento de

algum stress entre os startupers, especialmente se for a primeira vez.

Como em tudo, também o pitch se profissionalizou. Sabemos todos que ndo é o
principal, mas mesmo um bom produto com um mau pitch dificilmente conseguira
financiamento.

O pitch é algo que se treina, ja ha mentoring e ha mesmo consultoria de alto gabarito
para startups que queiram investir financeiramente no tema (o melhor que ja vi foi o
Christoph Sollich, vejam-no em www.pitchdoctor.com ou no Youtube). Em qualquer
€aso, 0 que importa mesmo é o projeto.

0 que querem os investidores saber em cinco minutos?

0 que nos tem sido dito por investidores internacionais é que os startupers tém de
saber apresentar com coeréncia e eficiéncia os trés “C” do projeto.

0 primeiro C é de Conceito.

0 produto é a alma da Startup. E preciso saber explicar qual a necessidade do
mercado e como o produto a pode colmatar. A comunicagao coerente da
conceptualizacdo por tras do produto é aquilo que os investidores mais querem ouvir
e compreender. Ha que saber alcangar um equilibrio entre a explicagao técnica e a

simplicidade do resultado que se pretende alcancar.

Ha que falar simples, mas mostrar completo dominio da solugao e confianga nos
resultados.

0 segundo C é de Contratos.

Hoje em dia, um excelente produto ou solugdo sem protecao juridica pode estar
morto a partida.
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Para qualquer investidor & fundamental perceber se a sociedade esta
convenientemente estruturada, se as relagdes entre os fundadores sdo equilibradas e
estdo acauteladas estatutariamente, mas, sobretudo, se o produto esta
registado/contabilizado em nome da sociedade objeto do investimento e, mais
importante ainda, se o produto foi objeto de protecao ou registo de propriedade

intelectual.
0 terceiro C é de Cash-flow.

Demonstrada a valia do produto e que foi assegurada a sua protecao juridica, ha que

provar aos investidores que o produto € monetizavel.

Ha que demonstrar a existéncia e latitude do mercado, o interesse na solugao e se ja
existirem vendas tudo se torna mais facil. Hd também que saber dizer qual é e onde
esta o mercado. Ha produtos que nao funcionam em todos os mercados e saber

identificar “o mercado” pode ser o segredo do produto.

Em resumo, quando estruturarem o pitch, para serem eficientes na mensagem,
foquem apenas nos trés C. Qual o Conceito, como se protege (contratualiza) e como
se monetiza (como se transforma em cash-flow). Se o fizerem, metade do caminho

para um financiamento bem-sucedido estara percorrido.
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