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NEWSLETTER 09 DO DLC E SRS SOBRE NOVAS REGRAS DE ACORDOS VERTICAIS ENTRE EMPRESAS

QUESTOES “VERTICAIS” EM DESTAQUE: RESTRICOES GRAVES
FIXAGAO DE PREGCOS DE REVENDA (“RPM”)

O QUE?

Certos tipos de restrices verticais sdo particularmente suscetiveis de poder restringir a concorréncia e
prejudicar os consumidores. Estas restrigdes graves ndo beneficiardo do porto seguro disponibilizado
pelo “Regulamento das Verticais” e poderdao constituir, com frequéncia, uma infracdo ao artigo 101.2
do TFUE. A fixagdo de pregos de revenda (RPM — “resale price maintenance”) é um exemplo de tais

restricdes graves (ou restricdes lista negra).

O RPM é uma fixagdo vertical de pregos: uma situacdo em que, como resultado de um acordo vertical,
é limitada a faculdade do comprador de definir os seus precos de revenda. Um exemplo claro de RPM
seria um acordo entre um fabricante e um distribuidor através do qual o distribuidor é obrigado a
vender os produtos do fornecedor a um preco fixo, ou a um preco acima de um determinado nivel
minimo. A situacdo mais clara de RPM é a imposicdo direta de precos de revenda (ou de niveis maximos
de desconto ou de margens de distribuicdo fixas) através de uma disposi¢cdo contratual. No entanto, o
RPM também pode ser implementado através de medidas indiretas, tais como a atribuicdo de
beneficios ao distribuidor se este cumprir com um certo nivel de precos (ou de penalizacGes se ndo o

fizer).

O RPM ndo pode ser confundido com a imposicdo de pregos de revenda maximos ou recomendados,
que sdo praticas admissiveis. Estas praticas podem beneficiar do “Regulamento das Verticais” (que
pressupde um limite de quota de mercado de 30%), desde que tal prdtica ndo consubstancie uma
fixacdo de precos de revenda ou de precos minimos (como resultado de pressdo ou da atribuicdo de

incentivos por parte do fornecedor).
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A fixacdo vertical de precos é considerada como uma infragdo grave ao direito da concorréncia e na
maior parte dos casos ndo gera eficiéncias significativas de forma a qualificar para uma isencdo ao
abrigo do artigo 101.2/3 do TFUE. Acresce que a proibicdo de RPM tem sido aplicada de forma vigorosa
por algumas autoridades nacionais de concorréncia na UE e, recentemente, também aplicada pela

Comissao Europeia.

O REGIME ATUAL

|Il

Ao abrigo do atual “Regulamento das Verticais”, o RPM constitui uma das restricdes graves elencadas
no artigo 4.2/a. Como tal, ndo pode beneficiar da isencdo por categoria e terd de ser avaliada
individualmente ao abrigo do artigo 101.2 do TFUE. Dito isto, as atuais “Orientacdes Verticais”
determinam explicitamente que se presume que o RPM, como restricdo grave, (i) cai no ambito do
artigo 101.2/1 do TFUE (definicdo de acordo anticoncorrencial) e (ii) ndo satisfaz as condi¢cdes do artigo

101.92/3 (defesa de eficiéncia).

Esta presungdo da natureza anticoncorrencial do RPM resulta do facto de tais acordos restringirem a
concorréncia de varias formas: possibilidade de levarem a aumentos de precos, a colusdo tanto entre
fornecedores como distribuidores, a exclusdo de pequenos rivais dos fornecedores e a reducdo da

inovacdo ao nivel da distribuicdo.

Apesar disso, a Comissdo Europeia reconhece que, em certas circunstancias, o RPM pode ser necessario
para atingir eficiéncias, caso em que o acordo serd isento ao abrigo do artigo 101.2/3 do TFUE. Tanto
as “OrientacGes Verticais” atuais como o projeto de futuras “OrientacBes Verticais” incluem trés
exemplos de tais circunstancias: (i) o lancamento de um novo produto; (ii) uma promogdo de curto

prazo; (iii) servigos pré-venda adicionais prestados pelos retalhistas.

O FUTURO A PARTIR DE 1 DE JUNHO DE 20227

Os principios essenciais relativos ao RPM manter-se-do provavelmente inalterados no novo
“Regulamento das Verticais”. A redagdo do artigo 4.2/a do “Regulamento das Verticais”, dispondo que
o RPM néo beneficia do regime de isencdo por categoria, ndo sera alterada. Isto esta refletido nas atuais
propostas das Orienta¢®es Verticais, que se baseiam largamente nas atuais Orientacdes Verticais. No
documento proposto, a Comissdo indica que o RPM provavelmente caird no ambito do artigo 101.2/1
do TFUE e ndo cumprirad as condicBes do artigo 101.2/3, mas ndo apresenta tal probabilidade como

uma presungao.
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N3do obstante as propostas atuais das Orientacdes Verticais estabelecerem os mesmos principios e

exemplos de RPM das suas antecessoras, estdo incluidos alguns aditamentos importantes:

e Plataformas online: as atuais propostas de OrientagBes Verticais determinam claramente que
o0 artigo 4.2/a é totalmente aplicavel a economia das plataformas online. De acordo com estas
propostas, o fornecedor de servigos de intermediacdo online esta proibido de impor um prego

de venda fixo ou minimo para as transa¢ées que facilita.

e A Comissdo Europeia observa um uso crescente de software de monitorizacdo de precos no
comércio eletronico. Apesar de esta tecnologia ser nova, a abordagem a esta pratica é a
mesma que para o mundo analdgico: a monitorizagdo de pregos ndo consubstancia por si

propria um RPM, mas aumenta a transparéncia dos precos e pode facilitar o RPM.

e As propostas atuais de “Orientagdes Verticais” também clarificam que as politicas de
publicitacdo de pregos minimos (“MAPs”, de “minimum advertised price policies”) também
podem constituir um RPM. As MAPs sdo politicas que proibem os retalhistas de publicitarem
precos abaixo de certo nivel definido pelo fornecedor. Por exemplo, tais politicas podem
infringir o direito da concorréncia se o fornecedor penalizar os distribuidores por venderem

abaixo de um certo nivel ou os impedir de comunicar que o preco final pode ser diferente.

e Em contrapartida, ao abrigo das atuais propostas das “Orientacdes Verticais”, a fixacdo de
precos em contratos de execugdo nem sempre constituird RPM. Um contrato de execucdo é
um acordo vertical entre um fornecedor e um comprador que dd execugao a um acordo prévio
entre o fornecedor e um usuario final especifico. A fixacdo do preco de revenda num contrato
de execucdo ndo constituird RPM se o cliente final tiver prescindido do seu direito de escolher

a empresa que executa o acordo.

EM TERMOS PRATICOS

e As regras de RPM mantém-se em larga medida inalteradas. A fixagdo vertical de precos é
enquadrada como restricdo grave a concorréncia e, nessa medida, ndo beneficia do porto
seguro proporcionado pelo “Regulamento das Verticais”. O RPM inclui medidas restritivas
tanto diretas como indiretas que restrinjam a faculdade do comprador de definir os seus
precos de revenda. Tais situacGes comportam uma probabilidade de infracdo ao direito da

concorréncia da UE.

e FEstasregras sdo totalmente aplicdveis no ambiente digital, incluindo em relagdo a plataformas

eletronicas.
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e A Comissdo Europeia clarificou que a fixacdo vertical de precos pode ser admissivel em
contratos de execug¢do, mediante determinadas condi¢des. Em contrapartida, politicas de

publicitagdo de precos minimos podem, em certos casos, constituir um RPM proibido.

COMENTARIO

Na UE, presume-se que o RPM restringe o artigo 101.2 do TFUE, e esta abordagem parece manter-se
ao abrigo do novo “Regulamento das Verticais”. Em contrapartida, nos EUA, a fixagdo vertical de precos
jd ndo é tratada como uma restricdo a concorréncia per se. Havera, assim, bastante desapontamento
pelo facto de a avaliacdo do “Regulamento das Verticais” ndo ter sido encarada como uma
oportunidade para aproximar as regras juridicas sobre RPM das suas equivalentes americanas e da
andlise econdmica moderna. Isto teria permitido as empresas uma maior flexibilidade e poderia facilitar

um melhor uso das novas tecnologias na distribuicdo.

Dito isto, é pena que as propostas atuais das “Orientacdes Verticais” ndo esclarecam certos aspetos
importantes suscitados durante a avaliacdo do atual regime do “Regulamento das Verticais”. Em
primeiro lugar, o projeto de OrientacBes ndo fornece qualquer explicacdo adicional (em comparacgdo
com as OrientacgOes atuais) relativamente a precos de revenda recomendados ou maximos. Tal seria

Util para se perceber melhor quando é que tais acordos poderiam de facto constituir um RPM.

Em segundo lugar, tanto as empresas como os consumidores beneficiariam de uma maior certeza no
que respeita as condicdes de isencdo do RPM ao abrigo do artigo 101.2/3 do TFUE por eficiéncias
geradas. E o RPM autorizado para promogdes de curto-prazo apenas quando estas s3o0 organizadas em
sistemas de franquia, e, ndo sendo o caso, que outros sistemas de distribuicdo sdo elegiveis? Se o RPM
é usado para a introducdo de um novo produto, durante quanto tempo pode ser mantido? Que tipo de
meios de prova podem ser usados para provar as eficiéncias? Alguma orientacdo adicional permitiria
as empresas trazerem novos produtos para o mercado, baixarem os precos e oferecerem um melhor
servico ao cliente, sem terem de escolher entre constrangimentos or¢camentais, por um lado, e riscos

legais, por outro.

O DISTRIBUTION LAW CENTER

As “countdown newsletters” sdo-lhe oferecidas pela SRS Advogados, cujo departamento de Direito da

Concorréncia é o parceiro portugués do DLC.


https://www.srslegal.pt/pt/comunicacao/newsletters/
https://www.srslegal.pt/pt/
https://www.srslegal.pt/pt/experiencia/areas-de-pratica/Concorrencia-e-Uniao-Europeia/3108/
https://www.srslegal.pt/pt/experiencia/areas-de-pratica/Concorrencia-e-Uniao-Europeia/3108/
https://www.distributionlawcenter.com/
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Caso necessite de mais informacgdo, por favor contacte os sécios de direito da concorréncia da SRS
Advogados:

Goncalo Anastéacio ou Sara Estima Martins.

A ENTRADA EM VIGOR DO REGULAMENTO VERTICAIS FINAL REVISTO ESTA PREVISTA PARA 1 DE
JUNHO DE 2022.

QUER SABER MAIS? MANTENHA-SE ATENTO...

Em contagem decrescente para 1 de junho de 2022, pretendemos disponibilizar-lhe
atualizacGes regulares para preparar cabalmente a sua empresa para este futuro. Por favor

consulte o site do Distribution Law Center (www.distributionlawcenter.com) ou a sua pagina

de Linkedin para muito mais informacdo sobre as regras relativas a acordos verticais,
cobrindo quer o direito da concorréncia quer o direito comercial. 27 equipas especializadas
de todo o Espaco Econdmico Europeu estdo a trabalhar afincadamente para transformar o

site na sua fonte de orientagdo e informacao favorita.


mailto:goncalo.anastacio@srslegal.pt
mailto:sara.estimamartins@srslegal.pt
http://www.distributionlawcenter.com/
https://www.linkedin.com/company/distribution-law-center/
https://www.linkedin.com/company/distribution-law-center/

